Herausforderung
Kundentermin

Ein szenariobasiertes Storyline-Modul zur
Analyse und Priorisierung didaktischer
Entscheidungen.



Rollenbildung & Personalisierung

|

Halte bitte kurz inne.

Bevor wir loslegen: Personalisierte Ansprache macht

die Situation unmittelbarer und

Wie mochtest du im Gesprach
unterstutzt den Einstieg in die

angesprochen werden?
Rolle.

Gebe hier deinen Namen ein



Orientierung
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@ Modul 5

Hallo LearnerName,

Klicke auf eine Karte, um mehr zu erfahren. Nach dem Modul kannst du:

Die Lernziele werden als

klickbare Karten erschlossen:
Schwachstellen @ E =

erkennen

Schwachstellen erkennen,

Qualitat bewerten, Schwerpunkte

Qualitit Schwerpunkte

setzen.

bewerten setzen

rioennst

£ Furlick



Aktivierung

H | _ & Modul 5
Du lisst das Telefonat Revue passteren.

-

n Kunden bzw. die Lernenden problematisch sein? Ordne die
Aspekte nach deinem ersten Eindruck.

Die erste Einschatzung wird
sichtbar gemacht, bevor die
fachliche Analyse vertieft wird.



Feedback

G Modul 5

Du stehst nun vor dem Meetingraum

Du hast gerade das Video gesehen. Welcher Aspekt sollte im Meeting zuerst
angesprochen werden?

Feedback ordnet Entscheidungen
didaktisch ein und macht
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B = Priorisierung nachvollziehbar.
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Design Inhalte Mehr Medien
msdernisicren strukturieren cinselzen
Die Saite wirkt visusil Dée Inhalte sind schwer Es fehilt mind. edn
nicht mehir zeftgema erfasshar und nachit klar Fusatziches Medium,
sirukiumert

e Video Ol

A Coleirag

Genau. Fehlende Struktur erschiwert Orientierung und Verstandnis direkt. Gestaltung und

Zusdtzliche Medien sind ﬁdfhgﬂ'h.'lgﬂ'r[, denn Zuerst muss der Inhalt klar sein.

Weiter 2




Transfer

H

Die Tire offnet sich...

Alle Blicke richten sich auf dich.

Du bist bereit. Die Lernstrecke endet mit einer

klaren Anwendungssituation: die

Du erkennst die zentralen Hebel und kannst sie klar
priorisieren.

Lernenden konnen priorisieren
und ihre Entscheidung

' N ,
Viel Erfolg begrunden.

Jurdck zurm Start



